




 

 

1a) ilk 20.000 adet üretim için BKP = 58-28= 30 TL 

20.000 adet üzerindeki kısım için BKP= 58-33=25 TL 

İlk 20.000 adet 600.000 TL toplam katkı payı sağlar ve (900.000-600.000) 300.000 TL tutarında 
sabit gider karşılanmamış olur. 

20.000 üzerindeki birimler ile 300.000 + 50.000 (Kira) gideri karşılanmalıdır. 

350.000/25= 14.000 adet 

20.000 adet + 14.000 adet = 34.000 adet  (1.972.000 TL) BAŞABAŞ NOKTASIDIR. 

1b) 250.000 / 25 = 10.000 adet Başabaş noktasının üzerinde satması gereken adettir. 

34.000 + 10.000 = 44.000 adet. 

1c) başabaş noktasının üzerinde gerçekleşen satışlarda 5 TL prim ödenmesi halinde BKP 20 TL 
olur. 

400.000/20 = 20.000 adet ürün başabaşın üzerinde satılmalıdır. 

34.000+20.000 = 54.000 adet. 

2. istenen rakam yerine x koyarak çözersek 

  Ağustos Eylül 

Bütçelenen Satış Miktarı 83.000 X 

+ İstenen DS Mamul stok 

(X × 25%; 97.000 × 25%) 0,25X 24.250 

Toplam İhtiyaç 83.000 + 0,25X 24.250 + X 

(-) DB Mamul Stok 

(83.000 × 25%; X × 25%) 20.750 0,25X 

Üretilmesi Gereken Miktar 84.750 91.750 

 

83.000 + 0,25X – 20.750 = 84.750 

0,25X = 22.500 

X = 90.000 

 

Veya  24.250 + X – 0,25X = 91.750 

0,75X = 67.500      X = 90.000 

mkemal.gultekin
SINAV KOMİSYONU CEVAPLARI



3.  

 A B C 
Ek işlem sonrası satış 
değeri 

160.000 280.000 300.000 

Ayrılma noktasındaki 
satış değeri 

120.000 160.000 140.000 

Ek satış geliri 40.000 120.000 160.000 
Ek işleme maliyeti 30.000 120.000 180.000 
Ek kar veya zarar +10.000 0 -20.000 

 

Ürünlere dair ek işlemin sağladığı katkı analiz edilirse A ürünü ek işleme tabi tutulmalı; B ürünü 
için ek işlemin katkısı veya zararı olmamakta; C ürünü ise ek işlemden önce satılmalıdır. 

 

4. 

a. Faaliyet kaldıracı:  

Satış hacmindeki değişmenin kar üzerindeki etkisini ifade eder. Bu etki kardaki 
oransal değişmenin satış hacmindeki oransal değişmeye bölünmesi yoluyla 
hesaplanır. Herhangi bir satış hacmindeki faaliyet kaldıracı, o satış hacmindeki 
toplam katkı payının aynı satış hacmindeki kara oranıdır. 

b. Güvenlik payı:  

Fiili satış hacmi ile başabaş satış hacmi arasındaki farka güvenlik payı denir. Tutar 
veya miktar olarak belirtilen ve işletmenin zararlardan ne kadar uzakta olduğunu 
ortaya koyan paydır. 

c. Geçerli maliyet:  

Karar alırken, gelecekte ortaya çıkması muhtemel olan ve karar seçenekleri 

arasında farklılık gösteren maliyettir. 

d. Batmış Maliyet:  

Alınacak kararlardan etkilenmeyen ve karar alma esnasında dikkate alınması 

gerekmeyen maliyettir. 
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